6 TENDENCILAS
EM
VENDAS CONSULTIVAS
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VENDA DE
VALOR

Até mais importante que bem
saber posicionar o ABC
(Atributos, Beneficios e

Caracteristicas) dos produtos

e solucdes que vendemos é
enfatizar o valor real e o ROI

(Retorno sobre Investimento)
que eles trazem a cada

cliente. —




